Hﬂans d'expertise piscine

Fondée et dirigée par des professionnels expérimentés du secteur de la piscine et du spa,
lenseigne Bel'O Piscine fédeére des pisciniers indépendants en quéte de croissance et de
renouveau pour mieux répondre aux évolutions du métier, aux nouvelles attentes et modes
d'achat des consommateurs.
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" inctionnement du réseau Bel'0 Piscine

Wilfried Vaity - Directeur du Développement, Etienne Gery
et David Fanciullo - Fondateurs sont a vos cotés :
+ Conseils adaptés a chaque point de vente

+ Séminaire annuel et échanges interprofessionnels
- Présentation des stratégies commerciales, des outils
- Partage des bonnes pratiques professionnelles
- Remontée des attentes et des idées émanant des magasins

Cadre juridique

Libre au sein d'un groupement

Sans process de construction imposé,
chaque piscinier-expert adhérent
du réseau est libre de proposer la
solution technique correspondant a
son marché local et quil maitrise le
mieux.
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www.belo-piscine.fr

Htienne Gery David Fanciullo Wilfried Vaity . _ -
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Sans équivalent parmi les enseignes présentes sur le marche,
Bel'O Piscine offre aux pisciniers indépendants la possibilité de
prendre de l'avance et de se différencier face a leurs concurrents
en devenant la houvelle génération de pisciniers 2.0.
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Bel'O Piscine permet aux pisciniers indéependants de s'adapter
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préservant leurs points de vente physiques. w"med Va“V

Directeur du Développement associé
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Signhe de reconnaissance de l'expertise du réseau et de ses adhérents, Bel'O Piscine
m est membre de la Fédération Francaise des Professionnels de la Piscine et du Spas.

www belo-piscine.fr La nouvelle generation d'independants-experts de la piscine



Différenciez-vous - Ameliorez votre compefitivite - Gagnez du temps...
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